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ABKURZUNGSVERZEICHNIS

AMA Agrarmarkt Austria

ARGE Arbeitsgemeinschaft

BMLFUW Bundesministerium fir Land- und Forstwirtschaft, Umwelt und Wasserwirtschaft
BST Bewilligende Stelle

BVA Bundesvergabeamt (Vergabekontrollbehdrde bis 31.12.2013)

BVergG 2006 Bundesgesetz Uber die Vergabe von Auftragen Bundesvergabegesetz 2006
CPV-Code Common Procurement Vocabulary - Code

DAWI Dienstleistungen von allgemeinem wirtschaftlichem Interesse

ELER Entwicklung landlicher Raum

EMFF Européischer Meeres- und Fischereifonds

EST Einreichstelle

EU Européische Union

FW Forderungswerber

fw forstwirtschaftlich

Iw landwirtschaftlich

GAP gemeinsame Agrarpolitik

GK-Anteil Gebietskorperschaftsanteil

INVEKOS Integriertes Verwaltungs- und Kontrollsystem

KMU Kleinstunternehmer sowie kleine und mittlere Unternehmen gem&afR Empfehlung der

Kommission vom 6. Mai 2003 betreffend die Definition der Kleinstunternehmen sowie der
kleinen und mittleren Unternehmen (ABI. L 124 vom 20.5.2003, S. 36)

LE Landliche Entwicklung

LEW_DB Datenbank fur landliche Entwicklung, EMFF und Wein
LK Landwirtschaftskammer

LRL Landesrichtlinie

MFA Mehrfachantrag

TPD Technischer Prifdienst

u. a. unter anderem

VHA Vorhabensart

VWK Verwaltungskontrolle

ZST Zahlstelle

Im Sinne des Gleichheitsgrundsatzes haben die Ausfiihrungen in gleicher Weise fur Frauen und Man-
ner Geltung. Soweit in dieser Ausfillanleitung oder in Bezug habenden Formularen auf Begriffe der
Ehe oder gleichstellbare Formen von Partnerschaften Bezug genommen wird, gelten die entspre-
chenden Begriffe gemal} dem Eingetragenen Partnerschaft-Gesetz (EPG), BGBI. | Nr. 135/2009, als
mit umfasst.
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WISSENSWERTES

Sie sind offentlicher Auftraggeber und beantragen fiir lhr Vorhaben, das vergabepflichtige Leistungen ent-
halt, im Rahmen des Programms fir die landliche Entwicklung eine Forderung. Um ein solches Vorhaben
fordern zu kénnen, muss gewabhrleistet sein, dass das Vergaberecht eingehalten wird, wofir Sie als offentli-
cher Auftraggeber selbst verantwortlich sind.

Achtung:
' VersttRe gegen die Bestimmungen des Vergaberechts sind sanktionsrelevant und kénnen zur Kir-
zung lhrer Forderung fihren.

Da es keine nationale Behorde gibt, die jedes Vergabeverfahren kontrolliert und die Vergabekontrollbehor-
den (BVWG, LVwG, VWGH) nur in Beschwerdefallen prifen, ist es Aufgabe der Bewilligenden Stellen (BST)
im Zuge der Genehmigung des Fdrderungsantrags und der Zahlungsantrage auch die Einhaltung der uni-
onsrechtlichen und nationalen vergaberechtlichen Bestimmungen zu prifen.

Um die Prifung durchfiihren zu kénnen, bendétigt die BST die entsprechenden Informationen betreffend der
durchgefuihrten Vergabeverfahren. Diese Informationen werden in einem der beiden Formblattern, die spezi-
ell auf die Anforderung fur die vergaberechtliche Prifung von Vorhaben im Bereich der landlichen Entwick-
lung abgestimmt wurden, abgefragt. In diesem Zusammenhang wird angemerkt, dass das europdische For-
derrecht auch fir die Direktvergabe in einigen Punkten eine schriftliche Dokumentation verlangt, die gemaf
Osterreichischem Vergaberecht nicht unbedingt erforderlich ware.

Fir die Praxis heifl3t das konkret:

Sofern Sie in ihrem Vorhaben ausschlie3lich Direktvergaben durchfiihren, kénnen Sie das Formblatt
»,Ubersicht und Dokumentation der Vergabeschritte fiir mehrere Direktvergaben (§ 41 BVergG 2006)“
verwenden.

Formblatt: Ubersicht und Dokumentation der Vergabeschritte fiir mehrere Direktvergaben (§ 41 BVergG 2006)
Betrisbs-/Kiientennummer: | [ Status FérderprojekbDatum’] T
a
Farderungswerber: | | Gesamtkosten des Vorhabens: | | ir
=
Antragsnummer, | | Beantragte Kosten des Vorhabens | | F
C
]
| om Forderungswerber a Z
= Hinweise auf
3 G;:::e" B:ghr:;;l::n Anzahl der eingeschrinkte
B - a ge t Datum zur Unter die der i
Ifd. Beschreibung der . " L Einholung von zZur eistungsfihigkeit unverbindliche
Nr. Leistung LE * (i A oder A und
3 (netto) unverkindliche unverbindli + Zuverla "
1_ Prelsauskuljﬁe, Kenn_tms Preisauskiinften wurden r Bieter (wenn
- der Marktpreise, Sonstlgesl . Unter Datum
H
3 1
z f:::jj;f:eﬁ‘”dlgnde' | Siafern Umstande bekanmt sind, wels
i 2 Leistumal i | | § i Kerntris der | wittschaftichelfinanzielle LeistungsF:
1 3 e B Ea':'e:sf"“gl Marktpreise ist der Grund | Zuverldssigkeitin Frage stellen. 22 ist
3 n Leistungsbeschreibun o N hiE.rfDr zu d.nkumsnlisrsn [Worgelegt werden kannen bspwr die, zur | dokumentieren und sind infolge srgd
- c mict dan Riatarn = 1. e BeiHeranziehung van | Anaebotseinholuna an die Bieter I [bzpu. Gewerbeschein, K3U-Rating:

Haben sie beabsichtigt, neben einer/mehreren Direktvergaben auch andere Vergabeverfahren durchzufiih-
ren, dann miissen sie das Tabellenblatt ,Formblatt: Ubersicht und Dokumentation der gewahlten
Vergabeverfahren“ ausfillen. Hierfir stehen zwei unterschiedliche Excel-Dateien zur Verfligung.
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Formblatt: Ubersicht und Dokumentation der gewihlten Vergabeverfahren

Betriebs-/Klientennummer: Antragsnummer:

Forderungswerber:

Kurzbezeichnung des Vorhabens: |Planung und Bau einer Dauerausstellung

1. Planungsphase

Beschreibung der Leistung

UmbaumaBnahmen, Planung und Umsetzung der Ausstellung, Kauf von Ausstellungsexponaten

Dieses Formblatt besteht aus einer Ubersichtstabelle (Deckblatt) in der alle Informationen betreffend das
gesamte Vorhaben inkl. einer Auflistung aller Lose/Gewerke enthalten sind und Tabellenbléttern, in denen
die Dokumentation der einzelnen Lose/Gewerke zu erfolgen hat.

1ITTFadT Il L L L !
Ubersicht_Vergabeverfahren | Doku_Lose_Vergabe Doku_Los_Direktvergabe

®

Doku_mehrere_Lose_Direktverg.

Fir jedes Los/Gewerk, fir das ein Vergabeverfahren mit Ausnahme der Direktvergabe durchgefiihrt

wird/wurde, erfolgt die Dokumentation im Tabellenblatt §,Doku Lose Vergabe‘). Bei mehreren Lo-

sen/Gewerken ist je Los/Gewerk ein weiteres Tabellenblatt anzulegen.

Fur jedes Los/Gewerk, das direkt vergeben wird/wurde, ist das Tabellenblatt |,Doku Los Direktvergabe“l

auszufullen.
Werden in einem Vorhaben mehrere Lose/Gewerke direkt vergeben, kénnen entweder mehrere ,Do-

ku_Los_ Direktvergabe“ Tabellenblatter angelegt werden, oder Sie wahlen das Tabellenblatt

|ku mehrere_Lose_Direktverﬂ und erfassen alle Direktvergaben in tabellarischer Form.

Wichtig ist, dass die Los Nr. (Ubersichtsblatt) immer angefuihrt wird, um die Dokumentation korrekt zuordnen
zu kénnen.

Auflistung der Lose/Gewerke:
Los-Nr. Beschreibung des einzelnen Loses/Gewerks Art des Auftrags geplantes Vergabeverfahren
Elektrikerarbeiten inkl. Ausstellungs- - Nicht offenes Verfahren ohne
1 i - Bauauftrag .
“~heleuchtung und technischer Gerdte vorheriger Bekanntmachung

Dokumentation der Vergabeschritte pro Los/Gewerk f. d. gewahlte Vergabeverfahren

Nummer des Loses (gemaR Ubersichtsblatt): > 1

Die ausgefillten Formblatter sind mit den entsprechenden Beilagen spatestens mit dem End-Zahlungsantrag
an die BST zu Ubermitteln. Die genauen Zeitpunkte der Abgabe werden in Abhangigkeit vom Vorhaben und
dem Ausschreibungsstand von Ihrer BST vorgegeben.
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Achtung:

Ziel der Ausfullanleitung ist es, Sie bei der schriftichen Dokumentation der Vergabeschritte zu unter-
stutzen. Sie ist jedoch nicht daftir geeignet, vergaberechtliches Grundwissen zu vermitteln. Es wird
daher darauf hingewiesen, dass die Informationen in dieser Ausfillanleitung keinesfalls die entspre-
chende Kenntnis des Bundesvergabegesetzes, sowie der einschlagigen Literatur und Judikatur er-
setzen kann.

Hinweis:

Fur komplexe Vergabeverfahren kann es sinnvoll sein, dass Sie sich vergaberechtlich beraten lassen.
Diese Beratungskosten sind grundsétzlich unter folgenden Bedingungen férderbar:

= Sie mussen von der BST plausibilisiert werden kénnen.

= Bei Investitionsvorhaben diirfen sie nicht friiher als 6 Monate vor Antragstellung anfallen.

= Bei allen anderen Vorhaben dirfen sie erst nach der Einreichung des Férderungsvorhabens anfal-
len.
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ABLAUF FUR VERGABEVERFAHREN NACH DEM BVERGG 2006

Jedes Vergabeverfahren folgt einem Schema, an dem sich auch das Formblatt ,,Ubersicht und Dokumentati-
on der gewdhlten Vergabeverfahren“ und das Formblatt ,Ubersicht und Dokumentation der Vergabeschritte
fur die Direktvergabe (8 41 BVergG 2006)" orientieren.

Tabelle: Schematischer Ablauf fiir Vergabeverfahren

Vergabeschritte in den einzelnen Abschnitten
Abschnitte eines

Vergabeverfahren ohne

Vergabeverfahrens _ Vergabeverfahren
Direktvergabe vorherige Bekanntma- mit vorheriger Be-
chung kanntmachung
e Beurteilung persodnlicher Anwendungsbereich,
PLANUNGSPHASE e |eistungsbeschreibung,
e Beurteilung sachlicher Anwendungsbereich,
e Bestimmung der Auftragsarten,
e Ermittlung des geschatzten Auftragswertes,
e Wahl des Verfahrens
o Aufforderung zur An- Bekanntmachung

VEROFFENT-
LICHUNGS- UND
AUSSCHREIBUNGS-
PHASE

AUSWAHLPHASE

VERGABE

AUFTRAGSDURCH-
FUHRUNG

Einholung von
Angeboten/ un-
verbindlichen
Preisauskiinften

gebotslegung

e Ausschreibungsunter-
lagen versenden

e Angebotsfrist

e Einlangen der Ange-
bote

Ausschreibungsunter-
lagen versenden
Angebotsfrist
Einlangen der Ange-
bote

Angebotsoffnung
(nicht offentlich)
Angebotspriifung
nach Eignungs-
und Zuschlags-
kriterien

e Angebotsoffnung (6f-
fentlich/ nicht 6ffent-
lich)

e Angebotsprifung
nach Eignungs- und
Zuschlagskriterien

Angebotsoffnung (6f-
fentlich/ nicht 6ffent-
lich)
Angebotsprifung
nach Eignhungs- und
Zuschlagskriterien

Zuschlagsertei-

e Mitteilung der Zu-
schlagsentscheidung
¢ Nach Ablauf der Still-

Mitteilung der Zu-
schlagsentscheidung
Nach Ablauf der Still-

lung/Auftragsver .

abeg gsverg haltefrist Zuschlagser- haltefrist Zuschlagser-
tei- tei-
lung/Auftragsvergabe lung/Auftragsvergabe

Dokumentation e Dokumentation von Dokumentation von

von Anderungen

Anderungen

Anderungen

Diese Verfahrensabschnitte finden sich grundsétzlich in allen mdglichen Vergabeverfahrensarten nach 8 25

BVergG 2006 wieder.

Fur die Direktvergabe sind viele Vergabeschritte, die fur die Ubrigen Vergabeverfahren relevant sind, auf
Grund des vereinfachten Verfahrens nicht erforderlich. Daraus ergibt sich, dass das Formblatt ,Ubersicht
und Dokumentation der Vergabeschritte fir die Direktvergabe (§ 41 BVergG 2006)“ im Umfang abweicht.
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In der nachfolgenden Beschreibung der jeweiligen Abschnitte eines Vergabeverfahrens sind die jeweiligen
Erfassungsfelder fir beide Formblatter angefihrt.

Zur besseren Unterscheidung welche Dokumentationsschritte erforderlich sind, wurde folgende Vorgangs-
weise gewahlt:

Daten, die fir beide Formbléattern erforderlich sind wurden mit orangem Rahmen umrandet.

1. Planungsphase

Beschreibung der Leistung

Daten, die ausschlieBlich fir die Dokumentation der Direktvergabe erforderlich sind und daher im Formblatt
,Ubersicht und Dokumentation der Vergabeschritte fiir die Direktvergabe (§ 41 BVergG 2006)“ abgefragt
werden, wurden mit blauem Rahmen umrandet.

Datum zur Einholung von Angeboten oder unverbindlichen Preisauskiinften

Anzahl der Unternehmen, die zur Angebotsabgabe aufgefordert wurden

Daten, die ausschlieBlich fur die Dokumentation aller Gibrigen Vergabeverfahren erforderlich sind und daher
im Formblatt ,Ubersicht und Dokumentation der gewahlten Vergabeverfahren“ abgefragt werden, wurden mit

violettem Rahmen umrandet.

Geistige Dienstleistung [1ja [Jnein
Prioritdre Dienstleistung [(Jja  [Jnein
Nicht prioritdre

. i . [lja [Jnein
Dienstleistung
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1.PLANUNGSPHASE

Nachfolgende Ubersicht stellt die Schritte dar, wie anhand der im Vorhaben geplanten Leistungen und der
Kosten ein zuléssiges Vergabeverfahren ausgewahlt werden kann.

Ubersicht: Sachliche Anwendung des Vergaberechts

Leistungen des Vorhabens

*) Die zulassigen Vergabeverfahren fir den Unter- und Oberschwellenbersich werden im Abschnitt ,Wahl

des Vergabeverfahrens® naher erlautert.

Geschatzter Auf-

Geschatzter Auf-

Bauauftra Lieferauftra Dienstleistungsauftra Keinem der genannten
g g g g > Auftrdge zuordenbar
A4 Vv A4
Vergabefreie Leistungen (Personalkosten, Mietkosten,
Geschatzter Auftragswert ohne Umsatzsteuer liegt Bestimmungen fiir den
unter € 100.000,00 —>|  Unterschwellenbereich:
| | | | Direktvergabe
Gés%atzter Auf- Gleézhatzter Auf- Gelsolzétzter Auf- Gesetzliche Bestimmun-
tragswert unter tragswert unter tragswert unter gen fur den Unterschwel-
€ 5.548.000,00 € 221.000,00 € 221.000,00 lenbereich*)

Geschatzter Auf-

Gesetzliche Bestimmun-

tragswert t.ragswert t.ragswert gen firr den Oberschwel-
mindestens mindestens mindestens lenbereich*)
€ 5.548.000,00 € 221.000,00 € 221.000,00

Achtung:

Die Art des Auftrages und der geschatzte Auftragswert bestimmen die Wahl des korrekten Vergabe-
verfahrens und damit die gesetzlichen Vorgaben. Die BST legt daher besonderes Augenmerk auf die
Prufung des Auftragsgegenstandes und vor allem auf die Dokumentation fir die Schatzung des Auf-
tragswerts. Sollten Sie Ihren Auftrag in Lose/Gewerke teilen, wird auch das genau geprift, um uner-
laubtes Splitting und damit eine Umgehung des Vergaberechts ausschlieen zu kénnen.
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BESCHREIBUNG DER LEISTUNG

Das geplante Vorhaben mit den geschatzten Gesamtkosten bildet die Grundlage fur die weiteren Schritte.

Im Feld ,Beschreibung der Leistung” ist eine kurze Beschreibung aller Leistungen des gesamten Vorha-
bens zu erfassen.

1. Planungsphase

Beschreibung der Leistung

Achtung:
Eine genaue Beschreibung der Leistung ist wichtig, da hiervon die Zuordnung zur Auftragsart (Bau-,
Liefer- oder Dienstleistungsauftrag abhangt.

GESAMTKOSTEN DES VORHABENS

Gesamtkosten des Vorhabens [€]: |

Nicht alle Kosten eines Vorhabens sind fur die Férderung anrechenbar. Hier sind die Gesamtkosten fur das
Vorhaben anzugeben, unabhangig davon ob sie im Zuge der Genehmigung einer Férderung als anrechen-
bare Kosten bewertet werden.

' Hinweis:
Sowohl die Gesamtkosten des Vorhabens als auch die beantragten Kosten sind aus der Kostenkalku-
B lation des Vorhabens zu Ubernehmen.

BEANTRAGTE KOSTEN DES VORHABENS

| Beantragte Kosten des Vorhabens [£€]: |

A _m.

Hier ist der tatsachliche Kostenbetrag anzugeben, den Sie zur Férderung einreichen (gewinschte anre-
chenbare Kosten). Dieser ist dann die Grundlage fir die weitere vergaberechtliche Beurteilung.

' Hinweis:

Leistungen in einem Vorhaben, die Sie nicht zur Forderung einreichen, werden im Rahmen der verga-
B berechtlichen Beurteilung durch die BST nicht gepriift. Ausnahme: Enthalt ein Auftrag sowohl nicht zur
Forderung eingereichte, als auch fir die Forderung beantragte Leistungen, dann ist dieser Auftrag in
seiner Gesamtheit zu beurteilen.
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DAVON VERGABEFREIE LEISTUNGEN

davon vergabefreie Leistung{en) [€] :|

Um welche Leistungen handelt es sich? (Beschreibung):

Im Feld ,davon vergabefreie Leistung(en) [€]“ missen Sie den Anteil (Betrag) der anrechenbaren Kosten
erfassen, der vergabefreie Leistungen betrifft.

Im Feld ,Um welche Leistungen handelt es sich?“ ist anzufiihren, welche Kostenpositionen (aus der Kosten-
kalkulation) vergabefreie Leistungen sind (Personalkosten, Grundankauf, Mieten, Inhouse-Vergaben etc.).

Hinweis:

Sowohl der Betrag als auch die Information betreffend die vergabefreien Leistungen sind aus der Kos-
tenkalkulation des Vorhabens zu Ubernehmen. Aus férderrechtlicher Sicht missen die Kosten fir
vergabefreie Leistungen plausibel sein, sonst kdnnen sie nicht genehmigt werden.

ART DES AUFTRAGS

Das BVergG 2006 (8§ 4ff BVergG 2006) kennt drei Auftragsarten (Bau-, Liefer- oder Dienstleistungen), die
vergaberechtlich grundsatzlich voneinander getrennt zu beurteilen sind. Bitte kreuzen Sie jene Auftragsart
an, die fur lhre Leistungen zutrifft. Sofern Sie den CPV-Code (genaue Erklarung siehe nachfolgenden Punkt
3.2.5.4) wissen, ist dieser im Feld Anmerkungen anzufiihren. Ebenso ist in den Anmerkungen anzufihren,
wenn es Abgrenzungen zwischen zwei Auftragsarten gibt.

Art des Auftrags Anmerkungen dazu (falls CPV-Code bekannt, bitte angeben)
g
Flja [Joein Die Bauleistungen sind sowohl wesentliches Merkmal des
Bauauftrag Vorhabens als auch wertmaRig Giberwiegend, daher ist das
gesamte Vorhaben als Bauauftrag einzustufen.
Lieferauftrag ja nein
Dienstleistungsauftrag Oja nein
Geistige Dienstleistung ja nein
Prioritare Dienstleistung [Jja [#]nein
Nicht prioritare Oja nein
Dienstleistung

Achtung:

Der Auftrag enthdlt Liefer- und Dienstleistungsanteile:

Sofern die Leistungen in Ihrem Vorhaben teilweise anderen Auftragsarten zuzuordnen sind, kénnen
folgende Regeln angewandt werden.

Hier ist bei der Abgrenzung nach dem Uberwiegensprinzip vorzugehen. Ein Auftrag ist als Dienstleis-
tungsauftrag einzuordnen, wenn der finanzielle Wert der im Auftrag enthaltenen Dienstleistung hoher
ist als der finanzielle Wert aller zu liefernden Waren (und umgekehrt).
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Sind auch Nebenarbeiten wie Verlegungs- und Installationsarbeiten geplant, &ndert dies nichts an der
Einordnung eines Auftrags als Dienstleistungsauftrag.

Der Auftrag enthalt Dienstleistungs- und Bauanteile.

Bauarbeiten, die als bloRRe Nebenarbeiten ausgefiinrt werden, haben keinen Einfluss auf die Einord-
nung eines Auftrags als Dienstleistung. Nach der Rechtsprechung des EuGH ist aber davon auszuge-
hen, dass der Auftrag jener Kategorie zuzuordnen ist, die inhaltlich und funktional den Hauptgegen-
stand des Vertrags bildet. Bei reinen Wartungsauftragen kann grundséatzlich vom Vorliegen einer
Dienstleistung ausgegangen werden.

Der Auftrag enthdlt Liefer-und Bauanteile.

Hier kommt es auf die Funktionalitat und Beweglichkeit des Objektes an. Wenn ein zu beschaffender
Gegenstand fur die Funktion eines Gebaudes von Bedeutung ist oder eine feste Verbindung des Ge-
genstandes mit dem Gebdaude eingegangen wird, liegt der Schwerpunkt des Beschaffungsvorgangs in
der Sphére des Bauauftrags.

BESTEHT DER AUFTRAG AUS LOSEN?

Sofern Sie lhren Auftrag in Lose geteilt haben ist hier ja anzukreuzen und die Lose sind aufzulisten.

Besteht der Auftrag aus mehreren Losen? [#] ja [ nein
Auflistung der Lose/Gewerke:
Los-Nr. Beschreibung des einzelnen Loses/Gewerks Art des Auftrags geplantes Vergabeverfahren
Elektrikerarbeiten inkl. Ausstellungs- - Nicht offenes Verfahren ohne
1 ) . Bauauftrag i
beleuchtung und technischer Gerate vorheriger Bekanntmachung
Hinweis:

Unter ,Lose“ werden die einzelnen Teile eines Bau-, Liefer- oder Dienstauftrages verstanden, fir die
jeweils zivilrechtlich ein eigener Auftrag vergeben wird. Dies kann in einer Teilung des Auftrags ge-
schehen.

So kann bei Bauauftrdgen die Aufteilung in Gewerken entsprechend der gewerblichen Tatigkeiten
nach Anhang | des BVergG erfolgen (Diverse Auftrage an Architekten, Baumeister, Dachdecker,
Tischler, Elektriker usw.). Dabei wird fir jedes Los ein eigener Auftrag vergeben/Vertrag abgeschlos-
sen.

Die Reinigungsdienstleistung fir alle Bundesgebaude der Republik kann ebenfalls losweise ausge-
schrieben werden (z.B. nach Bezirken). Damit haben auch KMU die Méglichkeit zur losweisen Ange-
botslegung. Dabei wird firr jedes Los ein eigener Auftrag vergeben/Vertrag abgeschlossen

Wesentlich fiir die Beurteilung, ob hier Lose vorliegen oder nicht, ist die Gleichartigkeit der Leistungen.
Dazu gibt es (jeweils fur Bau-, Liefer- und Dienstleistungen) reichhaltige Rechtsprechung. Es kommt
also auf die Argumentation der Begriindung an.

Kriterien fur die Gleichartigkeit einer Leistung sind:

= Ein inhaltlicher Zusammenhang der einzelnen Auftrage (sachlich, technisch, wirtschaftlich).
= Eine zeitnahe Einleitung der Beschaffungsvorgange.

= Einheitlichkeit des geografischen Rahmens, in dem die Auftréage durchgefiihrt werden sollen.
= Einheitliche Vergabeabsicht (fehlende Teilbarkeit aus Sicht des Auftraggebers).
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Achtung:

Was vergaberechtlich zusammengehort, darf der Auftraggeber (vergaberechtlich) nicht trennen wohl
aber zivilrechtlich. Vergaberechtlich sind beim geschéatzten Auftragswert der geschétzte Gesamtwert
aller dieser Lose anzusetzen. Es kann also Féalle geben, die vergaberechtlich als ein Beschaffungs-
vorgang zu beurteilen sind, die inhaltlich aus (zivilrechtlich beauftragten) einzelnen Teilen bestehen,
mit jeweils unterschiedlichen Vertragspartnern.

Die Beschaffung von Hardware (z. B. Desktop-PC) und Software kann hier entweder als (vergabe-
rechtliche) Losvergabe angesehen werden oder als (vergaberechtlich) zu trennender Beschaffungs-
vorgang. Hardwarebeschaffung ist typischerweise als Lieferleistung zu qualifizieren. Die Beschaffung
von Software (Lizenznutzung) als Dienstleistung. Es hangt von der gemeinsamen Nutzung ab. Ist aus
Sicht des Auftraggebers die Software nur gemeinsam mit der Hardware zu nutzen, liegt ein inhaltlicher
Zusammenhang der beiden Auftrage vor, der vergaberechtlich auch gemeinsam zu beurteilen ist. Wird
nicht nur die zu beschaffende Software auf der Hardware genutzt, sondern auch andere Software, ist
der inhaltliche Zusammenhang nur von untergeordneter Bedeutung und liegen vergaberechtlich zwei
— zulassigerweise getrennte — Beschaffungsvorgange vor.

GESCHATZTER AUFTRAGSWERT (NETTO, OHNE UST.):

Achtung:

Die Berechnung des Auftragswertes ist zum Zeitpunkt der Einleitung des Vergabeverfahrens durchzu-
fuhren. Es wird in diesem Zusammenhang nochmals darauf hingewiesen, dass die Schatzung des
Auftragswerts eine zentrale Rolle im Vergaberecht spielt, da davon die Wahl des jeweils zuldssigen
Verfahrens abhangt. Die Schatzung des Auftragswerts hat aber auch aus forderrechtlicher Sicht ei-
ne grofRe Bedeutung. Gemal den EU-Vorgaben dirfen von der BST nur Vorhaben genehmigt wer-
den, deren beantragte Kosten plausibilisiert werden kénnen. Die Prifung des geschatzten Auftrags-
wertes flr jene Leistungen die dem Vergaberecht unterliegen, deckt daher die férderrechtliche Pri-
fung der Plausibilitat der Kosten ab (eine Ausnahme bildet die Direktvergabe siehe dazu vorletzter Ab-
satz).

Mit Ausnahme der Direktvergabe ist durch die korrekte Schatzung des Auftragswerts und ei-
nem korrekt durchgefiihrten Vergabeverfahren die Plausibilitat der Kosten gegeben und somit
der Grundsatz der Wirtschaftlichkeit, ZweckmaRigkeit und Sparsamkeit eingehalten.

Bei der Direktvergabe kann auf Grund der vereinfachten Vorgaben fir die Vergabe nicht davon aus-
gegangen werden, dass die Plausibilitéat der Kosten gewahrleistet ist. Daher mussen Sie hier bei der
Schatzung des Auftragswertes auch die férderrechtlichen Vorgaben fir die Plausibilisierung der Kos-
ten beachten.

Fur Sie als offentlicher Auftraggeber bedeutet das, dass Sie in diesem Zusammenhang neben den
forderrechtlichen Bestimmungen fiir die Plausibilisierung der Kosten auch die obersten Grundséatze
des Vergaberechts einhalten missen. Das sind ein fairer und lauterer Wettbewerb, damit alle Bieter
gleichbehandelt werden und die Einhaltung einer transparenten Vergabe.

Das heil’t in der Praxis, wenn Sie davon ausgehen, dass die Leistung unter € 100.000,00 liegt und
den Auftragswert anhand von Angeboten oder unverbindlichen Preisauskinften schatzen wollen,
missen Sie fur Leistungen bis € 10.000,00 mindestens zwei Angebote oder unverbindliche Preis-
auskiinfte und ab € 10.000,00 mindesten drei Angebote oder unverbindliche Preisauskinfte
einholen.
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Ab einem geschatzten Auftragswert in Hohe von € 12.500,00 ist die Einholung von Angebo-
ten/unverbindlichen Preisauskiinften auch schriftlich im entsprechenden Formblatt zu dokumentieren.

Hier ist der Betrag der Schatzung anzugeben, ohne USt. Dieser kann dann zum Abgleich mit den Betrégen
der eingelangten Angebote und der Abrechnung verwendet werden.

| Geschatzter Auftragswert

)

. | Geschétzter Auftragswert (Gesamtwert netto, ohne USt.) Betrag [€]:

DIE SCHATZUNG DES AUFTRAGSWERTES ERFOLGTE AUF BASIS VON:

Der geschéatzte Auftragswert der auszuschreibenden Leistung ohne Umsatzsteuer ist von lhnen vor der
Durchfiihrung des Vergabeverfahrens sachkundig zu ermitteln. Maf3geblicher Zeitpunkt fir die Ermittlung ist

der Zeitpunkt der Einleitung des Vergabeverfahrens.

Nachfolgend missen Sie ankreuzen welche Methode Sie zur Schatzung des Auftragswertes herangezogen
haben. In die Anmerkungsfelder kdnnen Sie entweder die Begriindungen erfassen, oder Sie nutzen sie fur

Verweise auf beigelegte Dokumente.

Die Kostenschétzung erfolgt({e) auf Basis von: Anmerkungen
Vergleichsangeboten: [lja [Jnein
Unverbindlichen Preisauskiinften: [lia [uein
Kenntnis der Marktpreise/Markterhebung: [lja [Jnein
Schatzung eines sachkundigen Dritten: [(lia [Jaein
|Sonstigesi [lia [Jnein

VERGLEICHSANGEBOTEN

Aus Angeboten geht hervor, wer, was, wann, zu welchem Preis liefert. Ein Angebot ist im zivilrechtlichen
Sinne gliltig, wenn daraus die Bindung zum Vertragsabschluss klar hervorgeht, die gegenseitigen Rechte
und Pflichten der Vertragspartner klar hervorgehen und der Auftraggeber nur mehr zustimmen muss.

Hinweis:

Im Rahmen der Direktvergabe ist es seit 2012 zuldssig mehrere Angebote einzuholen. Bitte achten
Sie dabei auf die forderrechtlichen Bestimmungen (siehe vorhergehende Ausfiihrungen).

Fir die Schatzung des Auftragswertes von Auftrdgen, bei denen Sie schon wissen, dass die Grenze
von € 100.000,00 erreicht oder Uberschritten wird, ist es nicht sinnvoll Angebote einzuholen, da Sie
diese Angebote nicht weiterverwenden kdnnen, sondern eine neue Ausschreibung starten muissen.
Es wird empfohlen grundsétzlich unverbindliche Preisauskiinfte einzuholen.
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Achtung:
Wurde ein Vergabeverfahren bereits bekannt gemacht, dann dirfen nur mehr Angebote einge-
holt und beurteilt werden!
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UNVERBINDLICHE PREISAUSKUNFTEN

Unverbindliche Preisangebote sind keine Angebote. lhnen fehlt es typischerweise an der zivilrechtlichen
Bindungswirkung. Hierunter fallen bspw. freibleibende Angebote oder blof3e Preisinformationen ohne die
Bekanntgabe weiterer Vertragsdetails.

Hinweis:

Unverbindliche Preisauskiinfte sind bei allen Vergabeverfahren zur Schatzung des Auftragswerts
zuléssig. Fir die Direktvergabe sind auch die forderrechtlichen Bestimmungen zu beachten.

Achtung:

Wurde ein Vergabeverfahren bereits bekannt gemacht, dann durfen nur mehr Angebote einge-
holt und beurteilt werden! Unverbindliche Preisauskiinfte sind zu diesem Zeitpunkt eines Vergabeab-
schnittes nicht mehr zu bericksichtigen.

KENNTNIS DER MARKTPREISE / MARKTERHEBUNG

Die Kenntnis der Marktpreise kann sich bspw. aus der Preiskenntnis von bereits abgeschlossenen Beschaf-
fungsvergaben ergeben.

Die Markterhebung kann eine Umfrage unter Unternehmen auf dem Markt sein (tel., personlich oder auch
per Internetrecherche wie www.geizhals.at).

SCHATZUNG EINES SACHKUNDIGEN DRITTEN

Im Falle einer Schatzung ist im Zweifel auf Rickfrage die Sachkunde des Schéatzers zu begriinden bzw. die
Schatzbasis offen zu legen. Keine Rickfrage ist erforderlich, wenn an der Sachkunde augenscheinlich keine
Bedenken bestehen (z. B. bei allgemein beeideten und gerichtlich zertifizierten Sachverstandigen).
SONSTIGES

In dieser Kategorie fallen alle anderen Begrindungen fiir die Tatigkeit der Kostenschéatzung die vorab noch
nicht genannt wurden.

OBER-, UNTERSCHWELLENBEREICH

Hier ist anzugeben, in welchem Bereich (Ober- oder Unterschwelle) Sie sich bei der Vergabe aufgrund der
Schatzung des Auftragswerts befinden.

Oberschwellenbereich: (ja [ nein |Unterschwellenbereich: Oja nein

Das BVergG unterscheidet grundsatzlich zwischen den Regeln fiir den Oberschwellenbereich und jenen des
Unterschwellenbereichs.
Die Schwellenwerte flr den Oberschwellenbereich werden per Verordnung festgesetzt. Diese liegen derzeit
(netto):

e Dbei Liefer- und Dienstleistungen bei mindestens EUR 221.000,00 und

e bei Bauleistungen bei mindestens EUR 5.548.000,00.
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Die Betrage fur den Unterschwellenbereich liegen (netto):1

e bei Liefer- und Dienstleistungen bei unter EUR 221.000,00 und
e bei Bauleistungen bei unter EUR 5.548.000,00.

WEICHEN DIE ANGEBOTSPREISE VOM GESCHATZTEN AUFTRAGSWERT AB?

Das Ergebnis der Auftragswertschatzung und die Angebotspreise werden in den seltensten Fallen Gberein-
stimmen. In nachfolgenden Erfassungsfeldern ist anzukreuzen, ob es eine Abweichung gibt und ob der ge-
schatzte Auftragswert héher oder niedriger als die eingelangten Angebote sind. Die Abweichungen sind zu
begrinden.

Weichen die Angebotspreise vom geschatzten Auftragswert ab? [ja [dnein

geschatzter Auftragswert war zu hoch [Jja [Juein |Gesch. Auftragsw. war zu niedrig (Jja [nein

Anmerkungen dazu

Achtung:

Eine umfassende Begrindung zu Abweichungen ist vor allem dann sehr wichtig, wenn bei den Abwei-
chungen Schwellenwertgrenzen tber- oder unterschritten werden! In diesen Féllen prift auch die BST
sehr genau die Zulassigkeit der Abweichung.

GEWAHLTES VERFAHREN

Auf Grundlage der Beurteilung des Beschaffungsbedarfs (Bau-, Liefer- oder Dienstleistung) und der Schat-
zung des Auftragswerts, kann die Vergabeverfahrensart ausgewahlt werden.

Bitte wahlen Sie das von Ihnen gewahlite Verfahren aus der Drop down-Liste aus.

Wahl des Verfahrens |

gewahltes Verfahren ‘ Nicht offenes Verfahren ohne vorheriger Bekanntmachung

2.VEROFFENTLICHUNGS- UND AUSSCHREIBUNGSPHASE

Ob und wie Sie die Beschaffung eines zu vergebenden Auftrags zu veréffentlichen haben, hangt vom ge-
schatzten Auftragswert und der gewahlten Vergabeverfahrensart ab. Liegt eine Veréffentlichungspflicht vor,
missen Sie den Auftrag, in Abhangigkeit von der Héhe des geschatzten Auftragswert auf Landes-, Bundes-
oder EU-Ebene bekannt machen.

WELCHE(S) PUBLIKATIONSMEDIUM/-MEDIEN WURDE(N) GEWAHLT?

Fur alle Vergabeverfahren, fur die Sie die Pflicht zur Verdéffentlichung haben, missen Sie das gewéahlte Me-
dium bekanntgeben. Mehrfachnennungen sind mdéglich (z. B. zuséatzlich zu einem Landesmedium das Amts-
blatt zur Wiener Zeitung oder das Amtsblatt der EU).

! GemiR Schwellenwertverordnung 2012, BGBI. Il Nr. 95/2012 idF BGBI. Il Nr. 250/2016.
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. |\Welche(s) Publikationsmedium/-medien wurde(n) gewahlt?

nicht erforderlich wurden per Mail angeschrieben

DATUM/VERSAND DER BEKANNTMACHUNG/ DATUM FRIST?

Das Datum des Versands der Bekanntmachung und das Datum der Frist sind wichtig, da davon abhéangt, ob
die Fristen fir die Angebotseinreichung korrekt berechnet bzw. eingehalten wurden.

Datum/Versand der Bekanntmachung 01.03.2018 Datum fir Frist: 30.03.2018

Achtung:
' Sie als offentlicher Auftraggeber haben die Fristen unter Berticksichtigung der gesetzlichen Vorgaben
g | selbst zu berechnen und den Teilnehmern und Bietern bekannt zu geben.

WURDEN DIE AUSSCHREIBUNGSFRISTEN WAHREND DES VERFAHRENS BERICHTIGT?

Es ist mdglich, manchmal sogar erforderlich, dass Sie Berichtigungen durchfiihren. Wichtig ist, dass Sie die
Berichtigungen grundsétzlich in derselben Form durchfiihren, wie die urspringliche Bekanntmachung. Wenn
es Berichtigungen gegeben hat, dann ist das in folgendem Erfassungsfeld zu dokumentieren.

Wurde die Ausschreibung wahrend des Verfahrens berichtigt? ‘ ja nein

Anmerkung:

DATUM ZUR EINHOLUNG VON ANGEBOTEN ODER UNVERBINDLICHEN PREISAUSKUNFTEN

Im Rahmen der Direktvergabe ist nur das entsprechende Datum anzugeben.

Achtung:

Mit der schriftichen Dokumentation des Zeitpunkts zu dem Sie unverbindliche Preisauskinfte oder
Angebote eingeholt haben, kdnnen Sie nachweisen, dass Sie alle Bieter gleichbehandelt und keinen
unzulassig diskriminiert haben. Daraus lasst sich ableiten, dass bspw. friiher /spater eingeholte Ange-
bote, die dem jeweiligen Bieter einen zeitlichen Wettbewerbsvorteil bzw. —nachteil verschaffen im
Rahmen der Priifung durch die BST kritisch zu sehen sind.

Ausfullhilfe und Information BVergG 2006 v1 Seite 18 von 23 www.eama.at | www.ama.at



http://www.eama.at/
http://www.ama.at/

3. AUSWAHLPHASE

Die Auswahlphase beschreibt den Teil des Ausschreibungsverfahren, in dem auf Grundlage der eingelang-
ten Unterlagen zu den Angeboten, die Befugnis, Zuverlassig und Leistungsfahigkeit der Bieter gepruft wird.
Erst danach folgt die Angebotsprifung.

Erforderliche Dokumentation im Rahmen der Direktvergabe:

Die Anzahl der Unternehmen, die aufgefordert wurden, sind schriftlich zu dokumentieren.

Anzahl der Unternehmen, die zur Angebotsabgabe aufgefordert wurden 1

Angebot liegt bei

Informationen dazu

Hinweis:
' Die Eignung des Zuschlagsempfangers muss spatestens zum Zeitpunkt des Zuschlages vorliegen.

Sofern Umstande bekannt sind, welche die Befugnis, wirtschaftliche/finanzielle Leistungsfahigkeit oder Zu-
verlassigkeit in Frage stellen, ist dies zu dokumentieren und sind infolge ergédnzende Unterlagen (bspw. Ge-
werbeschein, KSV-Ratings, Strafregister-/Unbedenklichkeits-/ Riickstandsbescheinigungen) einzuholen und
vorzulegen.

Es empfiehlt sich die Eignung generell vom Zuschlagsempfanger jedenfalls bestatigen zu lassen (z. B Ei-
generklarung: Ich/Wir bestétige/n, dass ich/wir Uber die flr die Leistungserbringung erforderliche Eignung
iSd. BVergG verfiigen und die festgelegten Nachweise auf Aufforderung unverziglich beibringen
kann/kénnen).

Hinweise auf eingeschrinkte Befugnis, Leistugsfihigkeit und Zuverlissigkeit eines Bieters ija [lnein

wenn ja, Begrindung

Die Anforderungen an die unverbindlichen Preisauskinfte/Angebote dienen dazu, das technisch und wirt-
schaftlich glinstigste Angebot oder das Angebot mit dem niedrigsten Preis auszuwéahlen. Die Anforderungen
missen sich an den Grundsétzen des Vergaberechts messen lassen.

Gibt es keine Hinweise auf diskriminierende Bestimmungen, kdnnen die einzelnen Positionen verglichen und
der erfolgreiche Bieter ausgewahlt werden.
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Vergleich von unverbindlichen Preisauskiinften / Angeboten
Angebot Nr. Unternehmen Datum Preis brutto [€] Preis netto [€]
1 Musterfirma 02.07.2018 24,200,00 21.000,00
2
3

Erforderliche Dokumentation bei Vergabeverfahren mit Ausnahme der Direktverga-

be:

ZUSCHLAGSKRITERIEN

Von den Angeboten, die nach dem Ausscheiden Ubrigbleiben, ist der Zuschlag gemaf den Angaben in der
Ausschreibung dem technisch und wirtschaftlich gtinstigsten Angebot (Bestbieter) oder dem Angebot mit
dem niedrigsten Preis (Billigstbieter) zu erteilen.

Geben sie hier an, woflir Sie sich entschieden haben.

Zuschlagskriterien

Anmerkungen dazu

Besthieterprinzip

[#lja [Jnein

Billigstbieterprinzip

[dja [Jnein

WAS WAREN DIE ZUSCHLAGSKRITERIEN UND WIE WURDEN SIE GEWICHTET?

Geben Sie hier die Zuschlagskriterien und gegebenenfalls die Gewichtung bekannt.

Haben Sie Bestbieterprinzip gewabhlt, sind die Zuschlagskriterien zueinander zu gewichten (z. B. 60 % Preis,

40 Prozent Qualitat des Personals). Beim Billigstbieterprinzip entfallt die Gewichtung.

Was waren die Zuschlagskriterien?

70% Preis, 10% friher Liefertermin, 20% langere Gewahrleistungsfrist

Wurden sie gewichtet?

[#lja [Jnein [siehe oben

EINREICHUNG VON ANGEBOTEN UND AUSWAHL VON BIETERN

Nachfolgend wird kurz dargestellt, was Sie in diesen Feldern dokumentieren missen.
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Einreichung von Angeboten und Auswahl von Bietern

Anzahl der Unternehmen, die zur Angebotsabgabe aufgefordert wurden: 5
Gibt es ein Angebotséffnungsprotokoll? | ja  []nein

Informationen dazu:

Wurden Bieter aufgrund der Ausschlussgriinde des BVergG ausgeschlossen? | Oia nein

Informationen dazu:

ANZAHL DER UNTERNEHMEN, DIE ZUR ANGEBOTSABGABE AUFGEFORDERT WURDEN:

Hier ist die Anzahl der Unternehmen bekanntzugeben, damit geprtift werden kann, ob Sie entsprechend der
gewdhlten Vergabeverfahrensart die erforderliche Mindestanzahl von Unternehmen aufgefordert haben.

Keine Relevanz beim offenen Verfahren aufgrund der unbeschrankten Bieteranzahl.

GIBT ES EIN ANGEBOTSOFFNUNGSPROTOKOLL?

Sie mussen Uber die Angebotséffnung eine Niederschrift aufnehmen, die folgende Punkte enthalten muss:
1. Datum und Uhrzeit von Beginn und Ende der Offnung;

2. Geschaftszahl, Gegenstand und Hinweis auf die Art des Verfahrens;

3. die Namen der Anwesenden;

4. zwingend verlangte, aber nicht vorhandene Beilagen;

5. Vermerke Uber offensichtliche Angebotsmangel.

Die Niederschrift ist von den Mitgliedern der Kommission zu unterfertigen. Auf formlose Aufforderung ist den
Bietern — so sie an der Offnung teilnahmeberechtigt waren — eine Abschrift der Niederschrift auszufolgen.

WURDEN BIETER AUFGRUND DER AUSSCHLUSSGRUNDE DES BVERGG AUSGESCHLOSSEN?

Ja/Nein Beantwortung.
Sofern ein Bieter ausgeschlossen wurde, missen Sie den Ausschlussgrund dokumentieren.

4. VERGABE

DATUM DER ZUSCHLAGSENTSCHEIDUNG

Zuschlagsentscheidung ist die an Bieter abgegebene, nicht verbindliche Absichtserklarung, welchem Bieter
der Zuschlag erteilt werden soll.

Datum der Zuschlagsentscheidung 06.06.2018

GAB ES EINE ANFECHTUNG BEI DER VERGABEKONTROLLBEHORDE?

Hier missen Sie dokumentieren, wenn eine Vergabekontrollbehérde — Landes- oder Bundesverwaltungsge-
richt — bereits Teile der Ausschreibung tberprift hat. Die Ergebnisse werden in der Antragsbeurteilung durch
die BST verwendet.

Gab es eine Anfechtung bei der Vergabekontrollbehorde? ‘ (ja nein

Informationen dazu:
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DATUM DER ZUSCHLAGSERTEILUNG:

Hier ist das Datum der Zuschlagserteilung zu erfassen und wer den Zuschlag bekam.

Datum der Vergabe/Zuschlagserteilung: | 30.06.2018

Zuschlagserteilung an: |Musterfirma

BEAUFTRAGTER GESAMTAUFTRAGSWERT (NETTO)

Hier missen Sie den Betrag ohne USt. angeben. Dieser wird zum Abgleich mit den Betragen zur Schatzung
des Auftragswerts, der eingelangten Angebote und der Abrechnung verwendet.

Im Rahmen der Direktvergabe kénnen Sie noch eine Begriindung bzw. sonstige Anmerkungen einfligen.

|Beauftrag'ter Gesamtauftragswert (netto) Betrag [€]: | 21.000,00 |
Begriindung Zuschlag/ sonstige Anmerkungen :

Musterfirma war aus vorherigen Zusammenarbeiten bereits bekannt

5. AUFTRAGSDURCHFUHRUNG

Hier sind insb. Anderungen beim Leistungsumfang relevant (z. B. bei Kostenerhéhungen). Damit die BST die
zur entsprechenden Vergabe gehdrigen Belege leichter findet, sind die Nummer des Zahlungsantrags mit
dem die Rechnung eingereicht wurde und die entsprechende Belegnummer anzugeben. Ebenfalls ist hier
der Gesamtbetrag der Rechnung (netto) zu erfassen und bei einer Abweichung zu dokumentieren, warum es
sich um keine wesentliche Anderung handelt.

Vergleich beauftragter Gesamtpreis (netto) mit tatsachlich abgerechneten Preisen

Zahl t NR

e ZA 2/ Ifd.Nr. 52 Abgerechneter Rechnungsbetrag netto [€] 24.000,00
Belegpummer: | | " -
Gibt es Differenz zwischen Vergabe und tatsachlicher Abrechnung ? ja [Jnein
Begriind fi ..

eg-,.rutl L“:Ig ur Es wurden noch zwei zusatzliche Ubersetzungen erforderlich
Zul3ssigkeit

Achtung:

Fur Vergabeverfahren mit Ausnahme der Direktvergabe ist zu beachten, dass wesentliche Anderun-
gen von Vertragen und Rahmenvereinbarungen wahrend ihrer Laufzeit nur nach einer erneuten
Durchfiihrung eines Vergabeverfahrens zuldssig sind. Eine Anderung eines Vertrages oder einer
Rahmenvereinbarung ist wesentlich, wenn sie dazu fihrt, dass sich der Vertrag oder die Rahmenver-
einbarung erheblich vom urspriinglichen Vertrag bzw. der urspriinglichen Rahmenvereinbarung unter-
scheidet.

Als wesentliche Anderung ist anzusehen, wenn eine der folgenden Voraussetzungen erfiillt ist*:

1. mit der Anderung werden Bedingungen eingefuihrt, die, wenn sie fir das urspriingliche Verga-
beverfahren gegolten hatten,

> § 365 der Regierungsvorlage zum Vergaberechtsreformgesetz 2017, 1658 der Beilagen XXV. GP.
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a) die Zulassung anderer als der urspringlich ausgewahlten Bewerber oder
b) die Annahme eines anderen als des urspriinglich angenommenen Angebotes ermdglicht
héatten oder
C) das Interesse weiterer Teilnehmer am Vergabeverfahren geweckt hatten, oder
2. mit der Anderung wird das wirtschaftliche Gleichgewicht des Vertrages oder der Rahmenver-
einbarung zugunsten des Auftragnehmers in einer Weise verschoben, die im urspringlichen
Vertrag bzw. der urspriinglichen Rahmenvereinbarung nicht vorgesehen war, oder

3. mit der Anderung wird der Umfang des Vertrages oder der Rahmenvereinbarung erheblich aus-
geweitet oder verringert, oder
4, ein neuer Vertragspartner ersetzt den Auftragnehmer, an den der Auftraggeber den Auftrag ur-

springlich vergeben hatte.

6. BEILAGEN

Fur durchgefiihrte Direktvergabe sind jedenfalls alle Angebote oder unverbindlichen Preisauskiinfte sowie
andere flr die Schatzung des Auftragswertes herangezogene Unterlagen und die Beauftragung erforderlich
und daher verpflichtend beizulegen.

Fur alle anderen Vergabeverfahren sind die Ausschreibungsunterlage, die Unterlagen fir die Schatzung des
Auftragswertes, das Angebotseroffnungsprotokoll, sowie die Vertragsunterlagen erforderlich. Empfehlens-
wert ist es auch sonstige Korrespondenz, die im Zusammenhang mit dem Vergabeverfahren steht zu tber-
mitteln.
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